
Vertriebsprofi B2B
Schwerpunkt Fluidtechnik, insbesondere Hydraulik, im Bereich B2B (m/w/d)

Die Ruppel Hydraulics GmbH, Mitglied der AXXERON Technologies GmbH, ist ein etablierter Systemlieferant und Lösung-

sanbieter für hydraulische Antriebe und Steuerungen. Das Unternehmen verfügt über mehr als 45 Jahre Erfahrung im Hydrau-

likbereich und das Produktportfolio reicht von hydraulischen Steuerblöcken und Aggregaten bis zu Komponenten wie Ventilen 

und Zylindern. Seit jüngstem wird das Leistungsspektrum von der AXXERON Technologies Gruppe durch Ruppel erweitert.

(Standort: Porta Westfalica)

Ihre Aufgaben:

•	Beratung, Identifikation und Akquise von Neukunden

•	Ausbau und kontinuierliche Betreuung eines bestehenden       

   Kundenstammes

•	Umsetzung und Weiterentwicklung von Vertriebsstrategien

•	Regelmäßige Abstimmung mit der Vertriebsleitung

•	Beobachtung und Analyse der Marktentwicklung und -trends

Wir bieten an:

•	 Familiäres, modernes und professionelles Umfeld und Arbeitsklima

•	 Verantwortungsvoller Tätigkeitsbereich in einer zukunftssicheren Branche

•	 Raum für eigenverantwortliches Arbeiten und Einbringung eigener Ideen

•	 Selbstständiges und zugleich teamorientiertes Arbeiten in angenehmer Atmosphäre

•	 Firmenwagen und Firmenhandy, auch zur privaten Nutzung

•	 Arbeiten in einem sehr innovativen, technischen Umfeld

•	 Möglichkeiten zu Weiterbildung und Förderung der fachlichen Kompetenzen

•	 Ein Gleitzeitmodell zur flexiblen Gestaltung der persönlichen Arbeitszeit

Haben wir Ihr Interesse an dieser Position geweckt? Dann schicken Sie Ihre Bewerbung mit Angabe von Gehaltsvorstellungen 

und Ihrem frühestmöglichen Einstiegstermin an Herrn Janßen unter career@axxeron.de

Wir freuen uns auf Sie!

Sie bringen mit:

•	Mehrjährige Berufserfahrung im technischen Außendienst /     

    Vertrieb

•	  Eine technische oder kaufmännische Ausbildung

•	  Ausgeprägte Kunden- und Serviceorientierung

•	  Kommunikationsstarkes und selbstsicheres, offenes Auftreten

•	  Hohe Eigeninitiative, Eigenmotivation und Zuverlässigkeit

•	  Ein hohes Maß an Teamfähigkeit und Eigenverantwortung

•	  Verhandlungssichere Deutschkenntnisse in Wort und Schrift

•	  Sicherer Umgang mit MS-Office und Erfahrung mit CRM-        

    und ERP Systemen

•	  Wohnsitz in Nordrhein-Westfalen oder Niedersachsen


